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Annonce d’ Approvisionnement
EREFEGREATEL JLAL) ARIENTI M XY N E
Avis d’ Appel d’ Offres de la SPIC International Investment & Development (Guinea) Co. ,Ltd

1. EARIEN /Apercu
L1XBA: BEXEREFRZFIT A JLRL) AHRFTEALF

Acheteur : SPIC International Investment & Development (Guinea) Co.,Ltd

1.2 R . JUA T340 E

Lieu d’ achat : République de Guiné e

1.3 BERM: BEXRERERFREATL JLRLE) ARAELE. INEEEZBDIRABERAE. LALEW LY LRG AR
Organisme responsable du projet : SPIC International Investment & Development (Guinea) Co.,Ltd, de la Soci été anonyme du Guinea Port

Verga S.A.de la Soci été anonyme mini é re de Guinea Colia Mining S.A.

1.4 XAE: RMH2RK: EFEH. 70, BATERIAR; £5EH. 7L, RATEARBARRTEBEHELR . RAFEH 75K EH A it
B2, BERARERGATA T EHRE, RUARZTERELT. RUAUFETENATEAXR B RKBHREEE =AAREERE, 57
MEMZRIME ZR A, FEREREOY T IIELE L &ERN, FEROFERNTERK. I, FHRIAATRRN

Objet du marché : les denr é es alimentaires se r é partissent en trois grandes cat é gories : 1 ¢é gumes du camp de Weijia et de la mine ;

fruits et 1 é gumes de Conakry, du camp de Weijia et de la mine ; viande, condiments, riz, pates, huile et consommables. Les quantit é s



indiqu é es dans le pr é sent lot sont toutes des quantités prévisionnelles ; les soumissionnaires doivent effectuer les livraisons
conform é ment aux bons de commande émis par 1’ acheteur, qui effectuera le r & glement sur la base des quantit é s effectivement livr é es.
Une fois que 1’ acheteur aura communiqué ses besoins d’ approvisionnement pour trois mois sous forme de bon de commande écrit, le
soumissionnaire devra assurer le transport et la livraison en un seul lot vers le lieu désigné ; les marchandises pour lesquelles une
marque est sp é cifi é e dans les remarques doivent faire 1’ objet d’ un devis conforme & la marque indiquée. Il est strictement interdit
d” omettre ou de ne pas inclure des articles dans le devis de chaque cat é gorie de marchandises ; tout devis comportant des omissions

sera considér é comme non valable.

1.5 &F#R: BERAFZHE 2027 £ 12 A 31 Ho XMATELTEHL L GRRA, NER (30 HAZARELHAE S ELLLEL, H3PE
BlaBtRELTRESE; aRBTHEARE T AEREANZEFELILE SR,

A compter de la date de signature du contrat et jusqu'au 31 d é cembre 2027. Lorsque 1’ acheteur exerce son droit de r ¢ siliation unilat é rale,
il adresse au fournisseur une notification écrite de ré siliation avec un pr é avis de 30 jours calendaires et proc & de au r é glement
effectif des livraisons dé j& accepté es conformé ment aux dispositions convenues ; pendant la dur ée du contrat, 1’ acheteur dispose

du droit de ré silier le contrat de mani & re unilat é rale selon les pr é sentes dispositions.

1.6 KM FH A

Mode de passation du marché : né gociation concurrentielle

LT NEBANE: AREFEFEIR, S ECRERFARRE, PP SURARTE N BBML LA,

Clause relative a lavalidit é de la pr é sente annonce : la pr é sente annonce est r é dig é e en chinois et en frangais ; en cas de divergence



d'interpr é tation entre les versions chinoise et frangaise, la version chinoise pr ¢ vaudra.

2. MEBAEAENR / Exigences de qualification des soumissionnaires
2.1 BA M AT A B R A

Disposer de la capacit é juridique de conclure des contrats de mani ére ind é pendante ;

2.2 REEEF AN RCOM EM CE. NIF 5. TVA BEMMT;

Fournir le document RCCM valide, le numé ro NIF et le numé ro TVA ;

2.3 MMt H: |AF AT NIF §& TVA 5, RIARMALY 20% X4 KL NIF 5, RARMALYL 105 XFe8; L VA HF, X
AR RE 10% 25

Pr é cision sur la retenue fiscale : Si le soumissionnaire ne dispose ni du numé ro NIF ni du numéro TVA, 1’ acheteur procéde & la
retenue— d é claration de 20% du montant du paiement ; en 1’ absence uniquement du numé ro NIF, retenue- dé claration de 10% du montant

du paiement ; en 1’ absence uniquement du numé ro TVA, retenue— d é claration de 10% du montant du paiement.

3. MM ER / Exigence des devis

3.1 A R e IR A 7 B A0 4 AR (AP F RN RN AR A B A2 HILAX XX E SPIC- GUINEE- Achats@outlook. com. Hf
trEAEREE A [RMRIE- BRE LS EH- BATEEL] s FTH M4 4 3FHT; Les soumissionnaires int é ressés doivent envoyer
par courriel leur offre compl & te (indiquant obligatoirement le prix unitaire de chaque poste ainsi que le prix total) ainsi que 1’

ensemble des documents de qualification & 1’ adresse suivante : SPIC— GUINEE- Achats@outlook.com. L’ objet du courriel doit respecter



le format fixe : [Approvisionnement denr é es alimentaires— Nom du soumissionnaire— Dossier der é ponse) ; Tous les fichiers joints doivent

avoir des noms explicites.

3.2 MEBHABRNA AL EHME, MM EELHThH, FEEET, ko, RRFL2IHEXEA.
Le prix propos é par le prestataire doit & tre hors taxes et inclure 1’ ensemble des frais de transport, transport par conteneur,

chargement— d é chargement et livraison.

33X MM E: AL EEREAEEEN. 5sWEFT L. HAZELFL.
Lieux de livraison :R é publique de Guiné e, pr é fecture de Bofa — le camp de Viga, deux sites dé signé s dans la mine et le bureau de

Conakry.

3.4 WM EFLELMFHABMERBAR. ROAFXHARELFDLT 395 HAKR LA LR E)D , KTIZHRARNE LRI LE,
La dur é e de validit é de 1'offre doit & tre indiqué e sur le devis. La dur é e minimale de validit é de 1'offre ne doit pas & tre inf é rieure
&4 395 jours civils (heure de Guinée) ; toute offre dont la durée de validité est inférieure & ce dé lai sera considérée comme

non valable.

3.5 M M# L HHA: 2026 4 11 A 10 H 08:00 (JUAILET[A]) , 0 H7% 3% B9 o fF o B O fF — A F X
Date limite de soumission des devis : Le 10 novembre 2026 & 08 h 00 (heure de Guin é e). Tout dossier de r é ponse regu apr é&s cette heure

ne sera pas examin é .



6 RMMESRK: R FERE. BIRRK., T8 EEWR. B, FTAELQ N F KGR .
Qualit é et r éception des denr é es alimentaires : Les normes de qualit é des produits alimentaires, proc é dures de r é ception, refus

de marchandises non conformes, é changes et traitement des pertes sont dé taill é s dans le dossier technique en annexe.

4. ®EFMKAMAMNZE / Dispositions relatives & la né gociation concurrentielle

4.1 THMI Apergu du projet

ARIUE R WG B A ARG XA R &R, BRNEELRNE.

Le périmeé tre de ce marché couvre les cat é gories de produits alimentaires d é finies dans le pr é sent dossier d'appel d'offres ; pour

plus de dé tails, veuillez vous reporter aux dispositions correspondantes de la partie technique.

4.2 BH| B

Explication de la n é gociation

4.2.1 BANE
Groupe de n é gociation
WANEERGA . TEA XL L& RHR

Le groupe de né gociation est compos é de 1'acheteur et des experts spécialisés dans le projet concerné.

4.2.2 WHEN R LE

Principes et disciplines de la né gociation



12,21 FEEEESUHAXEHARNER, A4, FFEERA,
L' é valuation se fait conformé ment aux exigences, conditions et critéres d' évaluation dé finis dans le document de né gociation

concurrentielle.

4.2.2.2 "R XCHFRLSE R b A KA XHWER, TRALFNZFIRY . WE AN REEFERAXHHELLER, FHFAALRHA R WRRE
B, RLBAFR HARAE fu R e, AN AKREL G ERE T LT

Les documents de 1 é ponse doivent r é pondre de mani & re substantielle aux exigences de document de n é gociation concurrentielle, sans
divergences ou r é serves significatives. Si un soumissionnaire a des objections ou des r é serves concernant certaines clauses, conditions
ou dispositions de document de n é gociation concurrentielle, il doit les soumettre clairement avec des justifications et des propositions

correspondantes. Le groupe de né gociation é valuera celles— ci en fonction de leur raisonnabilit é.

4.2.2.3 MEATRHELERRN, THEHFEMHEAHNFES, TR THREAAROKALHE, TEUEAVATEHEELAFTR, T75%
TGN ERBFAN, MEEBRMN T, o0 LN EREUAF .

Les soumissionnaires ne doivent pas se concerter sur les prix, ne doivent pas exclure d'autres soumissionnaires de la concurrence é quitable,
ne doivent pas interf é rer avec les travaux des n é gociateurs, ne doivent pas enqu & ter ou collecter des informations sur les né gociations
de mani & re inappropri é e, et ne doivent pas se concerter avec 1'acheteur sur les prix, ce qui porterait atteinte aux int é r & ts nationaux,

aux int é r & ts publics ou aux intéréts d'autrui.

4.2.2.4 EEHEAGHRAAN R T ER. WA GRYAZE W IE %S FA XU, TR 3% 8 1 R G AT



Il est strictement interdit pour un soumissionnaire de contacter en privé les né gociateurs. Toute communication normale entre le

soumissionnaire et 1'acheteur ainsi que la transmission de documents et informations doivent passer par 1'entité d'achat.

4.2.2.5 FEEvE L A 1] K G A BB N R R DAAT T Y TF BRI B .
11 est interdit pour un soumissionnaire de chercher & influencer 1'acheteur ou les membres du groupe de n é gociation par des moyens de

corruption.

4.2.2.6 BRANER AN LEN, AERBETRT, ETRLEE, SREGEABAAENMATE, RANARATEREKL B ERN, RAEE
Bl BT 72 3 A V3R 36 AU AR T B AR A X5

Les membres du groupe de né gociation doivent remplir leurs fonctions de mani & re objective et impartiale, respecter 1' é thique
professionnelle et & tre responsables personnellement des opinions exprimé es dans le cadre des n é gociations. Les membres du groupe de
n é gociation ne peuvent pas repr é senter leurs soci é t é s respectives et n'ont pas le droit ni 1'obligation de rendre compte des n é gociations

4 leurs sociétés.

4.2.2.7 FTABWMMN X, RAXHREMRA TS, RIRTERASWNEER, THREAR, T/HMF, KA NEXE—EZ— LK, 5—KE,
TRA B E,

Tous les documents de soumission, le document de n é gociation et autres documents 1i é s & lané gociation doivent & tre utilis é s uniquement
dans la salle de n é gociation, ne peuvent pas & tre copi és, ne doivent pas & tre emportés & 1'ext érieur, et doivent & tre remis apreé s

la fin de la r é union pour @& tre conservés de maniére centralisée, sans & tre emport é s de mani & re non autoris é e.



4.2.2.8 WAARERA TEHETRHEES T HRAM A

Pendant la p ériode de né gociation, les né gociateurs ne doivent pas quitter le lieu de la né gociation sans autorisation.

4.2.2.9 EAKAARBRIEARTEL B MIEBERAE .
Aucun des participants & la né gociation ni des membres du personnel ne doit divulguer des informations relatives & la né gociation

en dehors de la salle de né gociation.

4.3 HAEF

Proc é dure de n é gociation

4.3.1 BAUNEX R XA M. REEUR R em i E#HATHEE, BEUTFE WM A KA E A,

Le groupe de né gociation vérifie la validité, 1'int é gralité et la conformité des documents de r é ponse par rapport aux exigences
de document de n é gociation, et dresse la liste des points & né gocier avec les soumissionnaires.

4.3.2 AT R, WHANAT AN ANBEARRKETHDEE, BELREAS THNRANE.

Avant de commencer la né gociation, le groupe de né gociation doit vérifier 1'identit é du repr é sentant autoris é du soumissionnaire.

Une fois cette vérification effectuée, la né gociation peut commencer.

4.3.3 #HRBEAN RO, BN KRR G ANEAR R 2 A HAT A, BEA/INEL B Ko b A A LR R R R L #EAT A T R
AR R U AR SE T R R B RN, AR AT — S A A

Conform é ment au calendrier fix é pour les n é gociations, tous les membres du groupe de n é gociation m & nent des n é gociations s é par é ment



avec les repr é sentants habilit é s des soumissionnaires. Le groupe de né gociation peut demander aux soumissionnaires de compl é ter et
de perfectionner leur dossier de r é ponse dans un dé lai dé terminé ; les soumissionnaires dont la r é ponse ne correspond pas sur le

fond au cahier des charges ne sont pas autorisés & passer a 1'é tape suivante du processus de né gociation.

4.3.4 AREF, RAWERELNH, EA/NERE L PLH TR KX 708 5w 5EH B9 BLA

Si le contenu de la né gociation change, le groupe de né gociation doit en informer par écrit tous les soumissionnaires participants.

4.3.5 BAVNAT BERkm pAB#AT LR, ELFRIEFEAN R BFRRNHFN 20 BANE R L F K HTA GRS 5 ok Ao o B2 A 72 HL B (8] P 42
BN BA KAE, FUBELAHAI.

Le groupe de n é gociation peut demander aux soumissionnaires de soumettre plusieurs offres, mais il doit garantir que chaque fournisseur
ait une chance ¢ gale. Le groupe de n é gociation doit exiger que tous les soumissionnaires participant encore a la né gociation soumettent

une offre finale et des engagements correspondants dans le d é lai imparti, et en confirmer la r é ception par écrit.

4.4 BHEE

Clarifications des n é gociations

4.4.1 BRAVNE MR X R AHRFEFERAIGER, FFEE. THHZAFT L IR EMCE, BEHFEWN ABEENFEM. Le groupe de
n é gociation marque et enregistre les points dans les documents de r é ponse qui ne respectent pas les exigences de document de n é gociation

concurrentielle, qui sont flous ou ambigus, et dresse la liste des points né cessitant des clarifications de la part des soumissionnaires.



4.4.2 BAVUNET S X e XA AHRA AT — AR ERN AR ERTLABREF. MEANKFTELEELT / mE G BEKRWGHAE L&,
Le groupe de n é gociation peut demander au soumissionnaire des ¢ claircissements sur les ¢ 1 éments du dossier de r é ponse dont le sens
n'est pas clair, qui pr é sentent des incoh é rences ou qui contiennent des erreurs manifestes. Le soumissionnaire doit envoyer sa r é ponse

écrite, signée et/ou tamponnée, par email & 1'adresse dé diée aux marché s publics.

4. 4.3 VBTE AR Ky v Bz XA W B AN T8 B . L R A IS 1 B R SE B R B A B B S B BRI R S P9 AR SE RS TR
Les documents de clarification constituent un compl é ment valide aux documents de r é ponse. Les soumissionnaires ne doivent pas d é passer

le cadre de document de n é gociation concurrentielle originaux ni modifier substantiellement le contenu de leurs documents de r é ponse.

4.5 iF#F A Mé thode d' é valuation
4.5.1 MM EZ: HEFBHEXHFHRNEFRFUERAEAZHEERNATEARES, #EBEGHIFFENE.
Vérification des offres : Le groupe de né gociation procéde & une vérification arithmé tique des offres valides conformé ment aux

principes de correction d é finis dans le document de n é gociation concurrentielle, afin de d é terminer le prix r é vis é pour 1' é valuation.

4.5.2 EEENHEEZ N : FEFHANXHERNFTHENHETON, REZCAHAELAGENEMN, REFZENHEERZ G HHALHEE.
Analyse des principaux prix unitaires : Le groupe de né gociation analyse les prix unitaires dans les offres valides pour identifier

d' ¢ ventuelles incoh é rences ou erreurs é videntes dans les prix unitaires principaux.

4.5.3 BHANAKREE L A K FTER, REA XA R F N E, HEITFFNEERERTONUF AL HLFRRERFRA, SAARN T+
o



Le groupe de n é gociation, sur la base des critéres d' é 1ligibilité des soumissionnaires et des documents fournis, appliquera la mé thode
du prix le plus bas et é tablira un classement par ordre croissant des prix évalué s, puis sé lectionnera les soumissionnaires retenus

dans cet ordre ; 1'adjudication sera attribuée au soumissionnaire ayant propos é le prix le plus bas.

4.5. 4 BAUTERNER 2 —8f, KA NEAREGRREIFFRN: OBRNFETERTTIZEERK, FELERERMENFE KNG QRFARKA
RH T RAREHRATE MR, T8, FX. MELHER; O X FAELME AL REEHK,

Le groupe de n é gociation est habilit é & rejeter 1'offre lamoins ché re dans 1'un des cas suivants : @ 1'offre pr é sente un colt nettement
inf é rieur au co(it raisonnable du marché, ce qui comporte un risque de ne pas pouvoir garantir la qualité de 1'approvisionnement en
produits alimentaires ; @ la proposition de services techniques du soumissionnaire ne r é pond pas & 1'ensemble des exigences du projet
enmati & re d'approvisionnement, de transport, de d é douanement et de distribution des produits alimentaires ; ® le dossier de candidature

pr é sente d'autres dé fauts substantiels majeurs.

4.6 WA & [F WA

RAAF WA RERAATFRERE, RKGAARRANAETRAFIFI G, SAXELHEITEE. 6 XAXAERERERKTAT L L
W) HRFTEN AT E A FAEAR

Pr é cision sur le contrat d’ adjudication: Ce projet est réalisé par né gociation concurrentielle publique. A 1’ issue de 1’ ensemble
des travaux d’ é valuationr é alis é s par le groupe de n é gociation constitué par 1’ acheteur, un contrat sera signé avec le soumissionnaire

retenu. Le contrat est ¢é tabli sur le modé le standard de la SPIC International Investment & Development (Guinée) Co., Ltd.

5. K A/NEHEA / Moyen d’ annonce



e 24 7 https: //www. jaoguinee. com/ £ & A7, T H LMo HE I X THEZEBRIGERAE, MIFERARERLRRLHEY, RYALTA
R,

Cette annonce est publi ée sur le site Web https://www. jaoguinee. com/. L’ acheteur ne saurait @& tre tenu responsable des erreurs d’
inscription ou des inscriptions invalides r é sultant de la publication ou de la reproduction de versions incompl & tes ou modifi é es de

1’ annonce sur d’ autres sites Web.

6. BxZ # R / Informations de contact
KW BEREHFEFEERFL JLAL) FRF7MEAF
Acheteur : SPIC International Investment & Development (Guinea) Co., Ltd

BRR A FH (HEiE: 613228277) Contact : Wang Peng (T é 1 é phone : 613228277)

ExREZERZATL JLAL) FHRFEEAE
SPIC International Investment & Development (Guinea) Co., Ltd
2026 11 A 3 H
3 novembre 2026


https://www.jaoguinee.com/
https://www.jaoguinee.com/

